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De zakenpartnertest.nl  als Europese primeur in ondernemend Nederland.

Voorburg, 15 februari 2010 – Zakelijk Nederland heeft als eerste in Europa de primeur. 
Zakenpartners in Nederland kunnen vanaf vandaag beter gefundeerd met elkaar gaan 
samenwerken. Met de lancering van de zakenpartnertest.nl is samenwerken voor startende en 
gevestigde vennoten, maten en compagnons een kwestie van ‘click and go’.  Of ‘no go’ natuurlijk, 
als uit de uitgebreide rapportage blijkt,  dat er teveel verschillen in opvattingen en werkwijze zitten 
die tot problemen kunnen leiden.

De zakenpartnertest.nl is een reactie op de huidige situatie in ondernemend Nederland. “Geen 
huishouden, die geen voorbeeld weet van een stukgelopen zakenrelatie tussen familieleden, goede 
vrinden of vage bekenden. Botsende karakters, een verschillende visie op ondernemen, twee kapiteins op 
één schip. Zomaar wat redenen waardoor een ongewenst voortijdig einde komt aan een ogenschijnlijk 
gezonde zakelijke relatie. Met alle gevolgen van dien, zowel zakelijk alsook privé”, aldus Maarten 
G.Verhoef, bedenker en bouwer van de test.

“De zakenpartnertest.nl heeft exact dezelfde indeling als het standaard ondernemersplan zoals 
bijvoorbeeld de Kamer van Koophandel die hanteert. De test is compact, concreet, direct toepasbaar en 
actueel, De vijf thema’s waaruit de test is opgebouwd zijn; De Ondernemer, de Onderneming, de Markt, 
de Organisatie en de Financiën’. Een originele mix van vijftig stellingen en vijf bijbehorende 
businesscases met meer dan twintig daaraan gekoppelde vragen rondom de eerder genoemde vijf 
thema’s maken er een uitgebalanceerd geheel van. Leuk en leerzaam en een goede check-up voor reeds 
bestaande zakenpartnerrelaties.”

Kracht van de zakenpartnertest.nl is dat zowel aanstaande alsook gevestigde zakenpartners compleet 
los van elkaar op een moment dat het hen zelf schikt de test invullen, om daarna via een digitale 
rapportage een helder beeld te krijgen van niet alleen hun eigen maar juist ook elkaars visie, motivatie en 
handelen. De rapportage biedt ook meer dan twintig tips om niet in welbekende valkuilen terecht te komen. 
Daarnaast biedt de rapportage een stevige basis voor een uitgebreide dialoog over vijftig persoonlijke 
kwesties. Eventueel kan extern advies worden ingewonnen op terreinen waar tekortkomingen lijken te zijn.

Achtergrondinformatie Oriste:

Oriste biedt startende en gevestigde zakenpartners advies bij de start, groei en afronding van de 
samenwerking. Met de komst van de zakenpartnertest.nl  komt Oriste tegemoet aan de wens van vele 
klanten, om heel concreet samen te werken aan gezonde zakenpartnerrelaties.

Noot voor de redactie (niet voor publicatie)
Meer informatie? Neem dan contact op met Maarten G. Verhoef, Algemeen directeur, 

via telefoonnummer: 070-2000 100 of 06 – 54 63 16 26. 
Mailen kan ook: info@zakenpartnertest.nl  Kijk ook op: www.zakenpartnertest.nl  
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